ENERGIE BESPAREN EN ONDERNEMERS ONTZORGEN

MKB Energy CheckUp:

digitale energie-
scan met funfactor

Het Nationaal Energieakkoord stelt ambitieuze doelen aan ons
energieverbruik. In de landelijke media verschijnen vooral berichten

over duurzame energieopwekking en de bijbehorende ontwikkeling van
windmolenparken, al dan niet op zee. Maar het Nationaal Energieakkoord
gaat ook over energiebesparing. Willen we de doelstellingen halen, dan is
er werk aan de winkel. Ook voor ondernemers. De MKB Energy CheckUp
biedt laagdrempelige toegang tot op maat gesneden energiebesparende
maatregelen.
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olgens het Nationaal Energieakkoord moet in
VZOZO 100 petajoule minder energie verbruikt

worden, waarbij één petajoule overeenkomt
met het jaarlijkse energieverbruik (gas en elektriciteit)
van 15.000 Nederlandse huishoudens. Volgens de
Nationale Energie Verkenning 2014 zal de besparing
echter tussen 19 en 61 petajoule liggen. De hoogte van
de besparing zal mede afhangen van de toekomsti-
ge economische ontwikkeling. Cynisch genoeg helpt
een stokkende economie bij het besparen van ener-
gie: faillissementen laten het energieverbruik sneller
dalen. Een aantrekkende economie zal het energie-
verbruik doen toenemen. De uitdaging is om die stij-
ging te temperen. Daar zou de toegenomen bespa-
ringsgezindheid, een neveneffect van de recessie, bij
kunnen helpen.

Volgens René Cornelissen, directeur van CCS Energie
Advies, en Martin Kloet, senior projectleider bij MKB-
Nederland, is het juist nu een goed moment voor een
update van de Energiescan die zes jaar geleden al eens
voor het midden- en kleinbedrijf gelanceerd werd.
Kloet: "De energierekening is een jaarlijks stijgende
kostenpost die je relatief eenvoudig met 10% kunt ver-
lagen. Tegelijkertijd levert het besparen van energie de
grootste winst op voor het behalen van de CO2-doel-
stellingen. Als VNO-NCW en MKB-Nederland willen
we bijdragen aan verduurzaming van de economie en
het leven van ondernemers vergemakkelijken. Dat kan
door op een laagdrempelige manier informatie te ver-
strekken.”

100% onafhankelijk

Zes jaar geleden bleek energiebesparing voor onder-
nemers nog geen aansprekend onderwerp. Maar sinds
het afsluiten van het Nationaal Energieakkoord een
jaar geleden groeit de bewustwording. Cornelissen:
"We vonden het zonde dat het gebruik van de Energie-
scan wegzakte, wilden een update maken en hadden
daar fondsen voor nodig. Bovendien wilden we het ge-
dachtegoed achter de Energiescan op Europees niveau
uitdragen en willen we 100% onafhankelijk zijn. Op het
moment dat we sponsoring inzetten als financierings-
middel, verliezen we het vertrouwen van de markt.
Daarom hebben we Europese subsidie aangevraagd.”
De subsidie werd toegewezen en halverwege mei van
ditjaar vond de kick-off plaats. In het voorjaar van 2015
moet de nieuwe scan klaar zijn.

CCS Energie Advies is projectleider van een team dat
uit nog zes andere partners bestaat, waarvan vijf ver-
spreid over de EU. Cornelissen: “We wilden dat ver-
schillende delen van de EU zouden deelnemen en
dat hun vertegenwoordiging zou bestaan uit organi-
saties met technologische kennis en organisaties met
branchekennis en —-toegang. Onze partner in Polen

heeft beide expertises in huis. In Spanje werken we
samen met CIRCE, een onderzoeksinstituut dat deel
uitmaakt van de Universiteit van Zaragoza en goede
contacten heeft met de Kamers van Koophandel. En in
Italié kwamen we juist via de Kamers van Koophandel
in contact met een organisatie die inhoudelijke kennis
heeft.” In Nederland heeft VNO-NCW zich verbonden
aan MKB Energy CheckUp. VNO-NCW Midden neemt
de communicatie voor haar rekening richting de sec-

Energie is onzichtbaar,
behalve als het er niet is.

toren waarop de nieuwe online scan voor de mkb on-
dernemer zich specifiek richt: horeca, retail en kanto-
ren. Daarnaast is Koninklijke Horeca Nederland nauw
betrokken bij het project. Kloet: “Met deze speerpunt-
sectoren dekken we het grootste deel van het mkb en
zorgen we tegelijkertijd voor focus: een voorwaarde
van de EU. Aangezien het vermarkten van de scan een
sleutelthema is voor het succes van het project, is daar
veel voor te zeggen.”

Mindset en funfactor

De energiekosten bedragen slechts drie tot vijf pro-
cent van de totale bedrijfskosten en springen dus niet
bepaald in het oog. Bovendien is energie onzichtbaar,
behalve als het er niet is. Met de ervaring van de vori-
ge scan op zak is één van de belangrijkste vragen hoe
het invullen van de nieuwe scan aantrekkelijk gemaakt
kan worden. Er is duidelijk meer nodig dan laagdrem-
peligheid. Kloet: “ledere zoveel jaar gaat een bedrijf op
de schop. Dat is het moment waarop een ondernemer
informatie gaat zoeken over wat anders kan, wat an-
ders moet en wat hij anders wil. We moeten een manier
vinden waarop de juiste informatie beschikbaar is op
het moment dat de ondernemer haar nodig heeft. Ook
passen we de manier aan waarop we de ondernemer
door het proces van de scan leiden. Het is bijvoorbeeld
belangrijk dat de ondernemer alle relevante informatie
bij de hand heeft bij het invullen van de scan. Het risico
op afhaken en er vervolgens niet meer aan toekomen
is simpelweg te groot.”

Waren de budgetten voorheen eenvoudigweg on-
toereikend om de marketing van de scan goed op te
zetten, deze keer wordt daar juist het meeste geld aan
besteed. Cornelissen: “We willen echt iets doen aan
de mindset van ondernemers en ze bewegen iets met
energiebesparing te doen. De funfactor speelt in de
nieuwe scan een duidelijke rol. We zijn aan het puz-
zelen op een manier die het invullen van de scan, en
dus het nadenken over energieverbruik en —besparing,
een leuke ervaring laat zijn.”
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René Cornelissen

De ondernemer ontzorgen

De uitdaging is dus om energie zichtbaar te maken
en te laten leven in de hoofden van ondernemers.
Dat gebeurt onder andere door een benchmark in te
bouwen waarmee de ondernemer kan zien hoe hij of
zij het doet ten opzichte van het branchegemiddelde.
Maar passend bij de ambitie om de ondernemer zoveel
mogelijk te ontzorgen gaat de nieuwe scan een stap
verder. Cornelissen: “We bieden niet alleen een scan

“De funfactor speelt in de
nieuwe scan een duidelijke rol”

met daaruit voortkomende maatregelen, maar voegen
een database met installateurs en adviseurs toe, geseg-
menteerd naar werkgebied. Omdat de onafhankelijk-
heid van de scan voor ons cruciaal is, werken we aan
een manier om de installateurs en adviseurs op een
eerlijke en voor iedereen inzichtelijke manier te selec-
teren op kwaliteit en inhoudelijke expertise.”

De voorgestelde maatregelen in de scan zijn er in
grofweg drie gradaties: maatregelen die nauwelijks
tot geen investering vragen, maatregelen die enige
investering vragen en maatregelen met een hogere
investering die om de inzet van een adviseur en/of in-
stallateur vragen. De ondernemer is vrij in zijn keuze
van maatregelen; de scan biedt uitsluitend informatie
en ingangen naar aanbieders. Cornelissen: “We bou-
wen één Engelstalige masterdatabase en maken per
land een selectie van passende maatregelen in de taal
van het land. De buitenlandse partijen leveren aan-
vullingen. Zo beschikken we bijvoorbeeld wel over de
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Martin Kloet

technische gegevens van een zonneboiler, maar niet
over de kennis rond aanschaf en rendement in Polen,
Spanje of Italié. Juist daar zit het maatwerk. Tapwater
op zonneboilers is bijvoorbeeld een maatregel die heel
handig is in Spanje, maar die in Nederland niet veel zal
bewerkstelligen en in de scan dus niet geadviseerd zal
worden.”

Het Energie Prestatie Keurmerk

Naarmate de plannen voor het bereiken van de doel-
stellingen in het Nationale Energieakkoord zich uit-
breiden, nemen ook de toepassingsmogelijkheden
van de nieuwe energiescan toe. Kloet: “In het kader van
het Nationaal Energieakkoord wordt gewerkt aan een
eenvoudiger energielabel voor gebouwen en hun ge-
bruiker: het EPK, ofwel Energie Prestatie Keurmerk. We
zijn nu bezig om in een pilot met alle betrokkenen een
systeem te bedenken voor een laagdrempelig ener-
gielabel.” In de sectoren waarop de energiescan zich
richt, is het gebouw essentieel. In de kern brengt de
energiescan het besparingspotentieel van het gebouw
in kaart. Het is dan een kleine stap naar het genereren
van een energielabel voor gebouwen. Kloet: “We wil-
len de nieuwe energiescan inbrengen in de EPK-pilot
als vrijwillig instrument om vrijstelling te krijgen van
bezoek van de milieu-inspectie. Volgens de wet zijn
ondernemers verplicht tot het nemen van energiebe-
sparende maatregelen met een terugverdientijd korter
dan vijf jaar. Maar er zijn te weinig milieu-inspecteurs
om dat te controleren, dus zijn de grootverbruikers de
doelgroep voor de milieu-inspectie. Werkt het plan dat
we nu voor ogen hebben, dan helpt dat milieu-inspec-
teurs te zien welke bedrijven het goed doen en kunnen
zij zich focussen op de andere bedrijven, groot of klein.
Er beginnen initiatieven bij elkaar te komen.”



